
 

슐룸베르거, 2023년 2분기 실적 발표 

• 매출 81억 달러로 2023년 1분기, 2022년 2분기 대비 각각 5%, 20% 증가 

• GAAP EPS 0.72달러로 2023년 1분기, 2022년 2분기 대비 각각 11%, 7% 증가 

• 청구금액 및 대변기입액 제외 EPS 0.72달러로 2023년 1분기, 2022년 2분기 

대비 각각 14%, 44% 증가 

• 지배지분 당기순이익 10억 3천 달러, 2023년 1분기 대비 11%, 2022년 2분기 

대비 8% 증가 

• 조정 EBITDA 19억 6,000만 달러로 2023년 1분기, 2022년 2분기 대비 각각 

10%, 28% 증가 

• 영업현금흐름 및 잉여현금흐름 각각 16억 1,000만 달러, 9억 8,600만 달러 기록 

• 이사회, 주당 0.25달러 분기 현금 배당 승인 

파리--(BUSINESS WIRE)-- 슐룸베르거(SLB)(뉴욕증권거래소: SLB)가 오늘 2023년 

2분기 실적을 발표했다. 

 

2분기 실적 

 
(단위: 백만, 주당 가격 제외) 

 
분기 말일 

 
증감률 

 

2023년 

6월 

30일 
 

2023년 

3월 

31일 
 

2022년 6월 

30일 
 전기 대비  

전년 

동기 

대비 

수익 $8,099  $7,736  $6,773  5%  20% 

세전 이익 - GAAP 

기준 $1,293  $1,161  $1,152  11%  12% 

세전 이익률 - GAAP 

기준 16.0%  15.0%  17.0%  96bps  

-
105bps 

SLB 귀속 순이익 - 

GAAP 기준 $1,033  $934  $959  11%  8% 

희석 EPS - GAAP 

기준 $0.72  $0.65  $0.67  11%  7% 

 
 

 
 

 
 

      

조정 EBITDA* $1,962  $1,788  $1,530  10%  28% 

조정 EBITDA 이익률* 24.2%  23.1%  22.6%  111bps  163bps 

http://www.businesswire.com/


부문별 세전영업이익* $1,581  $1,391  $1,159  14%  36% 

부문별 

세전영업이익률* 19.5%  18.0%  17.1%  154bps  240bps 

청구금액 및 

대변기입액 제외 SLB 

귀속 순이익* $1,033  $906  $715  14%  44% 

청구금액 및 

대변기입액 제외 희석 

EPS* $0.72  $0.63  $0.50  14%  44% 

            

지역별 매출            

북미 외 해외 $6,297  $5,985  $5,188  5%  21% 

북미 1,746  1,698  1,537  3%  14% 

기타 56  53  48  n/m  n/m 

 $8,099  $7,736  $6,773  5%  20% 

            

* GAAP 회계 기준이 적용되지 않는 수치다. 자세한 내용은 

‘청구금액 및 대변기입액’, ‘사업 부문’, ‘보충 질문’ 항목을 

참조한다. 

n/m = 유의하지 않음            

            

  (단위: 백만) 

 분기 말일  증감률 

 

2023년 

6월 

30일  

2023년 

3월 

31일  

2022년 6월 

30일  전기 대비  

전년 

동기 

대비 

사업부문별 매출            

디지털·통합 $947  $894  $955  6%  -1% 

저류층 거동 1,643  1,503  1,333  9%  23% 

유정 건설 3,362  3,261  2,686  3%  25% 

생산시스템 2,313  2,207  1,893  5%  22% 

기타 (166)  (129)  (94)  n/m  n/m 

 $8,099  $7,736  $6,773  5%  20% 

            

사업부문별 

세전영업이익            

디지털·통합 $322  $265  $379  22%  -15% 

저류층 거동 306  242  195  26%  57% 



유정 건설 731  672  470  9%  55% 

생산시스템 278  205  171  36%  63% 

기타 (56)  7  (56)  n/m  n/m 

 $1,581  $1,391  $1,159  14%  36% 

            

사업부문별 

세전영업이익률            

디지털·통합 34.0%  29.6%  39.7%  438bps  

-
572bps 

저류층 거동 18.6%  16.1%  14.6%  248bps  396bps 

유정 건설 21.8%  20.6%  17.5%  115bps  424bps 

생산시스템 12.0%  9.3%  9.0%  274bps  300bps 

기타 n/m  n/m  n/m  n/m  n/m 

 19.5%  18.0%  17.1%  154bps  240bps 

            

n/m = 유의하지 않음            

해외 및 역외 주도 성장에 힘입어 이익률 확대 및 현금흐름 촉진 

올리비에 르 푸흐(Olivier Le Peuch) 슐룸베르거 최고경영자는 “이번 2분기 실적에 

대단히 만족한다”며 “이는 해외 시장, 특히 중동·아시아 및 역외 지역에서의 괄목할 만한 

성장이 반영된 결과”라고 말했다. 그는 이어 “북미에서의 시추 가동건수가 감소했음에도 

불구하고, 뛰어난 회복탄력성을 지닌 분지 및 시장 세분화에서 민첩하게 대응한 덕분에 

북미 지역 매출 역시 전분기 대비 증가했다”며 “업사이클이 계속 진행됨에 따라 이번 분기 

실적에서도 확인할 수 있듯, 해외 및 역외 지역이 주도한 성장에 힘입어 사업부문별 

세전영업이익률은 증가하고 현금흐름 촉진 등의 사업적 기회에 기대하는 바가 크다”고 

말했다. 또한 “전 세계 매출의 80%가 해외에서, 특히 그중 약 절반이 역외에서 발생하기 

때문에 당사는 상당히 유리한 시장 입지를 점하고 있는 것”이라며 “전분기 및 전년 동기 

대비 광범위한 해외 수익 성장세를 보여 전 사업부 및 지역에서 이익률이 확대된 성과를 

이뤘다”고 덧붙였다. 

그는 “수익의 정성적 측면에 집중한 결과, 지속적으로 수익성을 높일 수 있었고 2분기 

동안 다년 계약을 다수 체결하는 성과를 거뒀다. 이는 단기적 가격 변동성을 능가할 

장기적인 성장 전망을 뒷받침하며, 업사이클의 범위, 회복탄력성, 지속가능성에 대한 

본사의 믿음을 한층 공고히 한다”고 밝혔다. 

그는 “해외 매출은 전년 동기 대비 21% 성장해 증가폭이 14%에 그친 북미 매출을 

앞질렀다. 전년 동기 대비 매출은 20% 증가했으며 사업부문별 세전영업이익률은 240 

기준포인트(bps)로 확대됐다. 전년 동기 대비 세전영업이익률은 10분기 연속 증가했다. 



이는 해외 시장이 주도한 결과로, 본사는 지난 3년간 전년 동기 대비 증분 마진최대치를 

기록했고 해당 시장에서의 수익창출력을 입증했다”고 설명했다. 

전기 대비 중동·아시아 및 역외에서 보여준 괄목할 만한 성과 

그는 이에 대해 “전분기 대비 본사의 매출은 5% 증가한 3억 5,000만 달러로, 이는 

중동·아시아 지역 매출이 10% 증가한 2억 4,900만 달러를 달성한 덕분이다. 

사우디아라비아, 쿠웨이트, 아랍에미리트, 이집트, 인도, 중국에서 두 자릿수의 높은 

성장률 또한 이러한 매출 증가를 가속했다. 마찬가지로 미국 멕시코만, 브라질, 앙골라, 

나미비아, 카스피해 등 역외 사업 역시 전기 대비 두 자릿수의 성장률을 기록했다”고 

말했다. 

이어 “전반적으로 본사의 부문별 세전영업이익률은 전기 대비 154bps 증가했다. 이는 

영업 레버리지, 기술 수용 증대, 인플레이션 및 핵심 시장 내 한정된 서비스 역량에 따라 

계약을 조정한 데서 비롯된 가격 책정에 힘입은 결과”라고 덧붙였다. 

또한 “2분기 영업현금흐름은 전기 대비 12억 8,000만 달러 증가한 16억 1,000만 

달러로 크게 개선되었으며, 잉여현금흐름은 9억 8,600만 달러였다. 수익 증대, 강건한 

채권 회수(robust receivable collection), 재고자산회전율(inventory turnover) 개선, 

자본적지출(CAPEX, Capital Expenditure) 원칙 유지가 강력한 현금흐름 확보에 

기여했다. 올해 상반기보다 하반기의 잉여현금흐름 창출이 명백히 높으며, 이로써 

작년의 잉여현금흐름을 능가할 입지를 확고히 다질 것으로 기대한다”고 설명했다. 

그는 “슐룸베르거 팀이 보여준 우수한 성과가 매우 자랑스럽다”고 말했다. 

장기 전망에 대한 확신 

이어 그는 “해외 및 역외 시장의 긍정적인 업스트림 투자 모멘텀을 기대하고 있다. 

회복탄력성이 높은 장기 순환 역외 개발, 생산 역량 확대, 국제적 답사 및 감정평가 결과, 

에너지 안보 및 에너지 전환을 위한 핵심 자원으로 가스가 인정되느냐에 따라 해당 

시장이 좌우된다”고 말했다. 

또한 “본사의 분기별 계약 수주 건수가 보여주듯 이는 사업 활동의 유의미한 기저부하로 

이어졌다. 이러한 계약 수주의 본질은 육지 및 연안 지역에서의 업사이클 지속성 및 

규모를 시사한다. 고객이 선택할 수 있는 최고의 파트너로 남게 돼 자랑스럽다”고 

강조했다. 



그는 “국제적 소비가 2023년 하반기를 뒷받침하고 북미 시장이 예상과 같이 조정되는 

사이클은 슐룸베르거가 가진 강점과 밀접한 관계가 있어, 올 한 해 세운 재정적 야망에 

확신이 있다”고 말했다. 

이어 “이는 관련 업계에서 주목하지 않을 수 없는 환경이며, 슐룸베르거는 숙련되고 

효율적인 기업으로서 고객 및 주주들과 발맞춰 움직인다. 당사는 본사의 수익 중심 

전략을 실행하고 주주의 이익을 위해 헌신할 준비가 됐다”고 덧붙였다. 

기타 사항 

슐룸베르거는 이번 분기에 자사 보통주 약 450만주를 주당 평균 47.33달러, 총 2억 

1,300만 달러에 재매입했다. 

또한 슐룸베르거는 2028년 만기 4.500% 선순위채권(Senior Notes) 5억 달러, 2033년 

만기 4.850% 선순위채권 5억 달러를 발행하기도 했다. 

2023년 7월 20일, 슐룸베르거 이사회는 사외(outstanding) 보통주에 대해 분기별 현금 

배당을 주당 0.25달러로 승인했다. 이는 주주들에게 2023년 10월 12일 

지급된다(2023년 9월 6일 기준). 

2분기 지역별 매출 

 
(단위: 백만) 

 
분기 말일 

 
증감률 

 

2022년 6월 

3월 31일 
 

2023년 

3월 31일 
 

2022년 

6월 

30일 
 

전기 

대비  전년 동기 대비 

북미 $1,746  $1,698  $1,537  3%  14% 

중남미 1,624  1,617  1,329  -  22% 

유럽 및 

아프리카* 2,031  1,974  1,691  3%  20% 

중동 및 

아시아 2,642  2,394  2,168  10%  22% 

제외 및 

기타 56  53  48  n/m  n/m 

 $8,099  $7,736  $6,773  5%  20% 

            



북미 외 

해외 $6,297  $5,985  $5,188  5%  21% 

북미 $1,746  $1,698  $1,537  3%  14% 

            

*러시아 및 카스피해 연안 포함 

n/m = 유의하지 않음 

 

북미 외 해외 

중남미 매출 16억 2,000만 달러는 전기 대비 보합세를 보였다. 이는 브라질 연안에서의 

시추 작업 증가, 아르헨티나의 활성화 작업 증가, 기아나 연안의 미드스트림 생산시스템 

매출 증가, 에콰도르에서의 자산 성과 솔루션(Asset Performance Solution, APS) 매출 

증가가 멕시코에서의 매출 감소로 상쇄됐기 때문이다. 전년 동기 대비 매출은 22% 

성장했다. 이는 멕시코 및 브라질의 시추 작업, 기아나의 생산시스템 판매 증가, 

아르헨티나에서의 개입 및 활성화 사업 증가로 인한 것이다. 

유럽 및 아프리카 매출은 20억 3,000만 달러로 전기 대비 3% 성장했다. 이는 앙골라 및 

나미비아 연안의 사업 활동 증가, 스칸디나비아의 시추 작업 증가, 카스피해의 수중 

생산시스템 판매 증대로 인한 것이다. 전기의 기록적인 미드스트림 생산시스템 

프로젝트가 반복되지 않음으로써 이러한 증가는 상쇄됐다. 전년 대비 매출은 20% 

성장했다. 이는 아프리카 연안의 답사, 시추 및 생산 활동 증가와 스칸디나비아 및 유럽 

지역의 시추 작업 증가로 인한 것이다. 

중동 및 아시아 매출은 26억 4,000만 달러를 기록했다. 사우디아라비아, 이집트, 

아랍에미리트, 쿠웨이트, 중국, 인도에서의 두 자릿수 매출 성장으로 인해 전기 대비 10% 

증가한 수치다. 이는 육지 및 연안에서의 시추, 개입, 활성화 및 평가 작업의 증대로 인한 

결과다. 전년 동기 대비 매출은 22% 성장했으며, 이는 사우디아라비아, 아랍에미리트, 

카타르, 이집트, 오만, 이라크, 인도, 동아시아 및 호주에서의 두 자릿수 성장에 의한 

것이다. 

북미 

북미 매출은 전기 대비 3% 증가한 17억 5,000만 달러를 기록했다. 이는 시추 

가동건수가 감소했음에도 불구하고 회복탄력성 높은 분지 및 시장 세분화 등 빠른 

판단에 따른 결과다. 또한 미국 멕시코만의 강력한 연안 입지는 사업 활동이 전기 대비 

증가함에 따라 당사의 매출 성장에 기여했다. 미국 육지에서의 매출은 가동건수 감소를 

능가할 정도로 전기 대비 증가했고, 연안 지역에서의 매출은 두 자릿수 성장을 기록했다. 

이러한 성장은 완공 및 해저 생산시스템의 판매 증가뿐만 아니라 천공 및 평가 작업의 



증대로 인해 가속화됐다. 반면 캐나다 육지에서의 매출은 봄 기간 작업 불가로 인해 

감소했다. 전년 동기 대비 북미 매출은 14% 증가했다. 이는 원재료 가격 감소로 인해 

캐나다의 APS 프로젝트 매출이 감소했음에도 불구하고 육지 및 연안 천공 및 

생산시스템 판매 증대를 통해서 부분적으로 상쇄된 결과이다. 

사업부문별 2분기 실적 

디지털·통합 

 
(단위: 백만) 

 
분기 말일 

 
증감률 

 

2022년 6월 

3월 31일 
 

2023년 

3월 

31일 
 

2022년 

6월 

30일 
 
전기 대비 

 
전년 동기 대비 

수익 
         

북미 외 해외 
$712  $642  $627  11%  14% 

북미 234  251  327  -7%  -29% 

기타 1  1  1  n/m  n/m 

 $947  $894  $955  6%  -1% 

 
 

 
 

 
 

     

세전영업이익 $322  $265  $379  22%  -15% 

세전영업이익률 34.0%  29.6%  39.7%  438bps  -572bps 

           

n/m = 유의하지 

않음          
디지털·통합 사업부 매출은 9억 4,700만 달러로 전기 대비 6% 성장했다. 이는 국제적인 

디지털 판매 성장으로 인한 결과다. 지난 분기에 중단됐던 에콰도르에서의 생산 활동이 

재개됨에 따라 APS 매출이 소폭 증가했다. 그러나 이러한 매출 증가는 캐나다의 낮은 

매출로 인해 부분적으로 상쇄됐다. 전년 동기 대비 매출은 1% 감소했다. 이는 디지털 

매출 부문의 강력한 성장이 비교적 낮은 APS 매출과 전년 동기에 상당한 이송비(transfer 

fee)를 기록한 탐색형 데이터 라이선스 매출 감소로 상쇄됐기 때문이다. 

디지털 솔루션 수익성 증대로 인해 디지털·통합 부문의 세전영업이익률은 34%로 전기 

대비 438bps 확대됐다. 전년 동기 대비 세전영업이익률은 572bps 로 감소했다. 이는 

캐나다 원재료 가격 감소로 영향을 받은 탐색형 데이터 라이선스 판매 감소 및 APS 매출 

감소로 인한 것이다. 



저류층 거동 

 
(단위: 백만) 

 
분기 말일 

 
증감률 

 

2022년 6월 

3월 31일 
 

2023년 

3월 

31일 
 

2022년 

6월 

30일 
 

전기 

대비 
 

전년 동기 

대비 

수익 
         

북미 외 해외 
$1,512  $1,380  $1,222  10%  24% 

북미 130  120  111  8%  17% 

기타 1  3  -  n/m  n/m 

 $1,643  $1,503  $1,333  9%  23% 

 
 

 
 

 
 

     

세전영업이익 $306  $242  $195  26%  57% 

세전영업이익률 18.6%  16.1%  14.6%  248bps  396bps 

           

n/m = 유의하지 

않음          
          

저류층 거동 부문 매출은 16억 4,000만 달러로 전기 대비 9% 증가했다. 이는 국제적 

범위의 개입, 활성화, 평가 활동의 증가로 인한 것이다. 매출 성장의 절반 이상은 중동 및 

아시아로 인한 것이며, 특히 사우디아라비아의 활성화 및 개입 작업, 인도 및 중국의 

강력한 평가 작업에 의한 것이다. 중동 및 아시아 지역의 주도로 전년 동기 대비 매출은 

23% 성장했으며, 이는 개입 및 활성화 작업으로 인한 것이다. 

저류층 거동 부문의 세전영업이익률은 19%로 확대돼 전기 대비 248bps, 전년 동기 대비 

396bps를 기록했다. 주로 사업 활동 증가, 개입 및 활성화 작업에 걸친 영업 레버리지 

개선으로 수익성이 증가했다. 신규 기술 수용은 특히 사우디아라비아, 카타르, 유럽 및 

아프리카, 멕시코 지역 이익 확대에 기여했다. 

유정 건설 

 
(단위: 백만) 

 
분기 말일 

 
증감률 



 

2022년 6월 

3월 31일 
 

2023년 

3월 31일 
 

2022년 

6월 

30일 
 

전기 

대비 
 

전년 동기 

대비 

수익 
         

북미 외 해외 
$2,582  $2,493  $2,083  4%  24% 

북미 721  711  553  1%  30% 

기타 59  57  50  n/m  n/m 

 $3,362  $3,261  $2,686  3%  25% 

 
 

 
 

 
 

     

세전영업이익 $731  $672  $470  9%  55% 

세전영업이익률 21.8%  20.6%  17.5%  115bps  424bps 

           

n/m = 유의하지 

않음          
유럽 및 중동, 아시아 지역의 주도로 유정 건설 매출은 33억 6,000만 달러(전기 대비 

3%) 증가해 멕시코 지역의 저조한 매출, 봄 기간 작업이 중지된 캐나다 육지 부문 사업을 

부분적으로 상쇄했다. 전년 동기 대비 매출은 모든 지역에 걸쳐 25%로 눈에 띄게 

상승했다. 이러한 증가는 측정, 유체, 장비 판매 활동과 국제적인 가격 개선으로 인한 

결과이다. 

유정 건설 부문의 세전영업이익률은 22%로 전기 대비 115bps 증가했다. 북미 이익률은 

비슷했던 반면 국제 시장이 이러한 성과를 주도했다. 전년 동기 대비 세전영업이익률은 

424bps 증가했다. 이는 사업활동 증대 및 가격 개선으로 인해 대부분의 지역에서 측정, 

천공, 유체, 장비 판매 수익성이 향상됐기 때문이다. 

생산시스템 

 
(단위: 백만) 

 
분기 말일 

 
증감률 

 

2022년 

6월 

3월 

31일 
 

2023년 

3월 

31일 
 

2022년 

6월 

30일 
 
전기 대비 

 

전년 

동기 

대비 

수익 
         

북미 외 해외 
$1,628  $1,574  $1,341  3%  21% 



북미 679  626  550  8%  23% 

기타 6  7  2  n/m  n/m 

 $2,313  $2,207  $1,893  5%  22% 

 
 

 
 

 
 

     

세전영업이익 $278  $205  $171  36%  63% 

세전영업이익률 12.0%  9.3%  9.0%  274bps  300bps 

           

n/m = 유의하지 

않음          
생산시스템 매출 23억 1,000만 달러(전기 대비 5% 증가)는 완공, 해저 생산시스템, 

수표면 생산시스템 및 인공 리프트 판매의 강력한 성과로 인한 것이다. 전기 대비 강력한 

매출 성장은 중동 및 아시아 지역에서의 두 자릿수 성장에 힘입었다. 북미 및 중남미는 그 

뒤를 이었다. 유럽 및 아프리카 매출은 전기보다 감소했다. 이는 전기에 달성한 중대한 

미드스트림 생산시스템 프로젝트의 비반복 결과이다. 모든 지역에 걸친 왕성한 사업 

활동으로 인해 전년 동기 대비 매출은 22% 성장했다. 완공, 해저 생산시스템, 수표면 

생산시스템, 인공 리프트 및 미드스트림 생산시스템은 북미 및 국제 시장에서 각각 전년 

동기 대비 두 자릿수 성장을 기록했다. 

생산시스템 부문의 세전영업이익률은 12% 확대돼 전기 대비 274bps를 기록했다. 이는 

완공 및 수표면 생산시스템 부문의 높은 판매 실적과 상품 배송 개선으로 인한 것이다. 

전년 동기 대비 세전영업이익률은 300bps 확대됐다. 이는 완공, 수표면 생산시스템, 인공 

리프트, 해저 생산시스템 부문의 수익성 개선이 영향을 미쳤다. 지역별로 보면 중동 및 

아시아, 중남미, 북미가 영업이익률 확대를 주도했으며, 이는 다양한 사업 활동 개선 및 

공급망 제약 완화에서 비롯됐다. 

분기 주요 실적 

슐룸베르거 핵심 부문 

계약 수주 

슐룸베르거는 특히 해외 및 연안 지역 분지를 중심으로 당사의 핵심 역량과 밀접한 

장기적인 계약 수주를 이어 나가고 있다. 주목할 만한 주요 실적은 다음과 같다. 

• 멕시코에서는 레퍼런스 계약 프로세스를 통해 향후 2년간 육지 및 얕은 

수심에서의 탐사와 개발을 목적으로 총 10억 달러 규모의 계약을 체결했다. 

당사는 고압 및 고온 작업을 포함해 기존의 유정뿐만 아니라 작업이 어려운 

유정에서도 시행할 수 있는 천공 기술 및 완공 솔루션을 제공할 예정이다. 



• 사우디아라비아에서 슐룸베르거는 세계 최대 규모 가스전 및 유전에서의 방향 

천공 작업을 위한 계약을 사우디 아람코(Saudi Aramco)로부터 수주했다. 당사는 

방향 천공, 디지털 천공 솔루션, 시추 중 검증(logging-while-drilling) 서비스를 육지 

및 연안 모두에서 제공할 예정이다. 이렇듯 검증된 기술은 고난이도의 유정 

천공을 위한 기술적 해결책을 제시한다. 

• 카타르에서는 카타르가스(Qatargas)와 5년 독점 계약(5년 연장 옵션 포함)을 

체결해 유닛화된 카메론(Cameron) 유정 헤드 및 트리 시스템을 제공한다. 해당 

장비는 노스 필드 사우스 프로젝트(North Field South Project) 내 50개의 육상 및 

5개의 연안 유정에 설치될 계획이며 MRD™ 리세스드 보어(recessed-bore) 금속 

씰 및 CANH™ 러프 케이싱 금속 씰이 적용될 예정이다. 해당 프로젝트의 육지 

부문에는 CO2 주입과 폐수 유정이 포함된다. 첫 장비 제공은 2023년 3분기로 

예상된다. 

• 브라질에서 페트로브라스(Petrobras)는 OneSubsea™와 계약을 체결했다. 이번 

계약을 통해 브라질 내 풍부한 산토스 분지의 Búzios 전염전을 개발하는 데 

핵심이 되는 해저 장비를 공급한다. 이는 양측이 6번째로 체결한 해저 트리 공급 

계약에 해당한다. 슐룸베르거는 Búzios-11 프로젝트를 위해 15개의 해저 트리와 

전기 유체식 분배 유닛을 공급한다. 이는 P-83 부유식 생산, 저장, 폐기물 배관을 

통해 2027년 제품 생산 착수를 위한 계약이다. 계약 작업의 범위에는 설치, 

커미셔닝, 관련 유지 보수 서비스도 포함된다. 

• 이집트 연안에서 BP 및 그 합자 회사 파트너 윈터샬 데아(Wintershall Dea)는 

레이븐 인필(Raven infill) 프로젝트에 대한 엔지니어링, 조달, 건설 및 설치(EPCI) 

계약을 서브시 통합 얼라이언스(Subsea Integration Alliance)와 체결했다. 이 

프로젝트는 BP와 얼라이언스의 두 번째 조기 통합 계약이다. 계약의 범위는 약 

800m 수심의 웨스트 나일 델타(West Nile Delta) 개발에서 두 개의 지반 앵커에 

관한 것이다. 해저 생산시스템(Subsea Production System) 범위는 

원서브시(OneSubsea)가 이행하며, 이는 해저 제어, 커넥터, 주차 구조, 계기 및 

제어 설비 및 커미셔닝 지원, 현장 수명 지원으로 구성된 프로젝트 실행을 

포함한다. 해저 엄빌리컬, 라이저 및 유동선(SURF) 범위는 서브시 7(Subsea7)이 

이행하며 약 6km의 유연한 파이프, 엄빌리컬 및 관련 해저 구조물의 엔지니어링, 

조달, 운송 및 설치를 포함한다. 

• 영국 북해에서 BP는 원서브시와의 계약을 수주했다. 이는 현재 셰틀랜드 서쪽의 

시할리온 앤 로열 유전(Schiehallion/Loyal fields)에서 진행 중인 천공 프로그램 

충전 작업을 위한 해저 듀얼-보어(dual-bore) 트리 공급을 위한 계약이다. 

• 튀르키예에서 터키 석유(Turkish Petroleum)는 슐룸베르거와 사카리아(Sakarya) 

유전 개발 2단계를 위해 흑해 연안에 대한 EPCI 계약을 체결했다. 이번 2단계 

해저 개발 계약은 슐룸베르거, 서브시 7(Subsea7), 사이펨(Saipem)을 포함한 



컨소시엄으로 체결된다. 통합된 프로젝트 범위는 서브시 통합 얼라이언스(Subsea 

Integration Alliance)가 이행하며 SPS와 SURF를 포함한다. 원서브시는 SPS의 

EPCI를 제공할 예정이다. 이는 해저 트리 시스템, 매니폴드 구조, 상층부 및 분배 

제어, 파생(tie-in) 커넥터 및 밸브를 포함한다. 

기술 및 성과 

2분기의 주목할 만한 기술 시연 및 설치는 다음과 같다. 

• 모리타니에서 사고 또는 시간 낭비 없이 8회 안에 300m 이상의 천공을 가능하게 

하는 XR-Perf™ 확장된 범위 전선 천공 시스템으로 BP가 운영하는 심해 

유정에서의 생산을 복원했다. 이 작업으로 BP는 기존 유선 방식에 비해 가동 

시간을 100시간 이상 절약해 상당한 비용을 절감하고 탄소 배출량을 줄일 수 

있었다. 이는 BP를 위한 아프리카 내 첫 번째 XR-Perf 시스템 배포였다. 

• 리비아에서 슐룸베르거는 와하 오일사(Waha Oil Company)를 위해 효율적이고 

리스크가 낮은 사암 활성화 솔루션인 원스텝 EF(OneSTEP EF™)를 처음으로 

실행했다. 이는 파손된 저류층에서 유정 유입을 개선하고, 유전에서 증가하는 물 

생산을 완화하며, 강수로 인한 피해 위험을 낮추기 위한 것이었다. 원스텝 EF 

솔루션과 오일맥스(OilMAX™) 매트릭스 산성화 변환기를 사용해 두 유정에 대해 

고율 매트릭스 활성화를 진행했다. 새로운 액상 상대 투과성 조절제로 구성된 

오일맥스(OilMAX) 유체는 영역별 커버리지를 증가시키고 처리 후 물 생산을 

줄이기 위해 사용됐다. 키네틱스 매트릭스(Kinetix Matrix™) 매트릭스 활성화 설계 

소프트웨어는 활성화 작업을 위한 유체 실습을 모델링하는 데 사용됐다. 이렇듯 

성공적인 처리 방식으로 최대 20년간 폐쇄됐던 유정을 되살렸고, 총생산율은 

140%까지 높이는 한편 단수는 0.4%로 줄였다. 새로운 유체 시스템은 와하 

오일사가 생산 목표를 달성하는 데 도움이 되도록 유정 유입을 개선했다. 

• 말레이시아 연안에서는 GWD(gyro-while drilling, 천공 작업 및 자이로 

결합)방식의 자이로데이터 퀘스트(Gyrodata Quest™) 시스템과 회전식 조향 가능 

시스템인 파워드라이브 X6(PowerDrive X6™)를 통합한 솔루션으로 말레이시아 

내 가장 깊은 거리의 유정에 도달했다. 이는 슐룸베르거의 자이로데이터(Gyrodata 

Incorporated)사의 인수 이후 처음으로 통합 배치된 것이다. 고정밀 실시간 고품질 

자이로스코프 조사와 정밀한 스티어링은 저류층 노출 및 회복 가능성을 

극대화했다. 퀘스트 GWD(Quest GWD) 시스템의 배터리 수명의 연장으로 12 

1/4인치 섹션에서 322시간 동안 조사하는 것이 가능해졌다. 8 1/2인치 

섹션에서는 배터리 트립을 필요로 하지 않고도 294시간 조사하는 것이 가능했다. 

또한 퀘스트 GWD 시스템은 조사 시간을 75%까지 단축해 기존 GWD 도구에 비해 

작동 시간을 줄였다. 



디지털 

슐룸베르거는 적절한 규모의 디지털 기술을 채택해 고객의 데이터 추적 및 접근을 

가능하게 하고, 성과를 끌어올리기 위한 인사이트를 제공하며, AI 기반의 새로운 자동 

운영 기술을 수용한다. 주목할 만한 주요 실적은 다음과 같다. 

• 브라질에서 슐룸베르거는 델피(Delfi™) 디지털 플랫폼의 기업 분야 적용을 위해 

페트로브라스(Petrobras)와 5년 계약을 성사시켰다. 해당 계약의 범위는 답사, 

개발, 생산 운영, 이동식 해저 워크플로부터 클라우드에 이르기까지 중대한 의사 

결정을 촉진하는 등 페트로브라스의 디지털 변환을 실행하는 것이다. 해당 계약 

수주는 클라우드 기반 기술에 대한 페트로브라스의 최대 투자 중 하나이다. 

• 에콰도르에서 ENAP(Empresa Nacional del Petróleo)는 슐룸베르거와 

소프트웨어 서비스 관련 3년 계약을 체결했다. 이로써 ENAP는 델피 디지털 

플랫폼의 진보된 기술 솔루션에 접근해 운영을 개선하고 상시적인 해결 과제에 

더욱 효율적으로 대응할 수 있게 됐다. ENAP의 목표는 델피 플랫폼이 제공하는 

진보적 기술 역량을 지렛대 삼아 능률적인 워크플로, 개선된 효율성, 비용 절감을 

달성하는 것이다. 

• 인도에서는 베단타(Vedanta Limited)사의 케언 석유/가스(Cairn Oil & Gas)가 

슐룸베르거와 코그나이트를 선정해 산업용 데이터옵스(DataOps) 플랫폼을 기업 

규모로 구축한다. 해당 프로젝트 범위에는 라자스탄(Rajasthan) 분지의 저류층 

관리를 위해 연결 및 통합된 데이터 기업 플랫폼을 시행하는 것이 포함된다. 

프로젝트의 목표는 효율성 증대, 데이터 공학 및 분석 활용, 신규 적용 개발을 통해 

저류층 및 생산 워크플로를 최적화하는 것이다. 베단타는 코그나이트 데이터 

퓨전(Cognite Data Fusion® )플랫폼 및 슐룸베르거 기업 주도 워크플로뿐만 아니라 

오일, 가스 분야의 전문성을 활용할 계획이다. 이 3년 프로젝트는 재사용 

가능하고 유연한 데이터 기초를 마련할 것이며, 데이터 및 도메인 사용자들이 

실행 가능한 인사이트에서 가치를 얻을 수 있게 한다. 

• 쿠웨이트에서는 쿠웨이트 석유 회사(Kuwait Oil Company, KOC)가 뉴로(Neuro™) 

자동화 솔루션을 활용했다. 여기에는 자동 다운홀 제어 시스템, 드릴옵스 

오토메이트(DrillOps™ Automate), 유정 건설 가동 장비와 연계된 DD 

어드바이저(DD Advisor), 엑스 블레이드(AxeBlade™) 리지 다이아몬드 원소 비트 

및 파워드라이브 오르빗 G2(PowerDrive Orbit G2™) 회전식 방향 조정 시스템이 

포함된다. 자동 방향 조정 천공 작업 능력을 최적화함으로써 관입 비율(ROP, Rate 

of penetration)은 90%, 방향 조정 효율성은 37% 증가했다. 이를 통해 지출 승인에 

비해 50만 달러 이상의 비용을 절감하고 8일의 가동 시간을 줄일 수 있었다. 뉴로 

솔루션은 첨단 소프트웨어가 지능형 하드웨어 장비 및 작업 과정과 결합돼 수동 

조작 없이 어떤 결과를 이룰 수 있는지를 재정의했다. 이러한 기술의 성공적 



적용은 KOC의 천공 작업 성과 및 효율성을 개선했을 뿐만 아니라, 운영 비용 및 

천공 작업 소요시간을 최소화해 그 수익성에 직접적인 영향을 미쳤다. 

• 말레이시아에서 슐룸베르거는 PCSB(PETRONAS Carigali Sdn Bhd)가 운영하는 

자산 개발 캠페인의 일환으로 자동 방향 제어 천공 작업을 실행하기 위해 뉴로 

자동화 솔루션을 결합했다. 표면 및 다운홀 자동화와 결합된 기술적 역량을 

활용해 뉴로 자동화 솔루션은 향상된 효율성 및 운영의 일관성을 제공했다. 

개인의 공정 개입을 줄이고 ROP는 33% 증가, 다운링킹은 62% 감소시켰다. 

재무실적표 

요약연결손익계산서 

 (단위: 백만, 주당 가격 제외) 
         
 2분기  반기 

6월 30일 분기 

말일 2023 
 

2022 
 

2023 
 

2022 
         

수익 $8,099  $6,773  $15,835  $12,735 

이자 및 

기타소득(1) 82 
 

311 
 

174 
 

361 

비용        

수익 비용 6,502  5,568  12,787  10,581 

연구 및 

엔지니어링 163 
 

154 
 

337 
 

295 

일반 관리비 96  86  187  183 

이자 127  124  244  247 

세전 이익(1) $1,293  $1,152  $2,454  $1,790 

법인세비용(1) 246  182  464  300 

당기순이익(1) $1,047  $970  $1,990  $1,490 

비지배지분순이익 14  11  23  21 

SLB 귀속 

순이익(1) $1,033 
 

$959 
 

$1,967 
 

$1,469 
         

SLB 희석 

주당순이익(1) $0.72 
 

$0.67 
 

$1.36 
 

$1.02 
         

평균 유통주식수 1,423  1,414  1,425  1,413 



희석을 가정한 

평균 유통주식수 1,442 
 

1,436 
 

1,444 
 

1,435 
         

비용에 포함된 

감가상각비 및 

상각비(2) $561 

 

$532 

 

$1,124 

 

$1,065 
(1) 자세한 내용은 ‘청구금액 및 대변기입액’ 항목을 참조한다. 
(2) 고정자산 감가상각 및 무형자산 상각, 탐사 데이터 비용, APS 투자자산 등이 

포함된다. 

요약연결대차대조표 

 (단위: 백만) 
     
 2023년 6월  2022년 

자산 30일  30일 

유동자산    

현금 및 단기투자 $3,194  $2,894 

미수금 7,675  7,032 

재고자산 4,360  3,999 

기타유동자산 925  1,078 
 16,154  15,003 

관계회사출자금 1,601  1,581 

고정자산 6,804  6,607 

영업권 13,117  12,982 

무형자산 2,968  2,992 

기타자산 4,182  3,970 
 $44,826  $43,135 
     

부채 및 자본    

유동부채    

매입채무 및 

미지급부채 $8,938 
 

$9,121 

소득세 추정 

부채총계 859 
 

1,002 

단기차입금 및 

유동성장기부채 1,993 
 

1,632 

미지급배당금 373  263 
 12,163  12,018 



장기부채 11,342  10,594 

확정급여채무 167  165 

기타부채 2,220  2,369 
 25,892  25,146 

자본 가치 18,934  17,989 
 $44,826  $43,135 

 (단위: 

백만) 
     

 2023년 

6월 
 2022년 

    

    

    

자산 30일  30일 

유동자산    

현금 및 단기투자 $3,194  $2,894 

미수금 7,675  7,032 

재고자산 4,360  3,999 

기타유동자산 925  1,078 
 16,154  15,003 

관계회사출자금 1,601  1,581 

고정자산 6,804  6,607 

영업권 13,117  12,982 

무형자산 2,968  2,992 

기타자산 4,182  3,970 
 $44,826  $43,135 
     

부채 및 자본    

유동부채     

매입채무 및 미지급부채 $8,938  $9,121 

소득세 추정 부채총계 859  1,002 

단기차입금 및 

유동성장기부채 1,993 
 

1,632 

미지급배당금 373  263 
 12,163  12,018 

장기부채 11,342  10,594 



확정급여채무 167  165 

기타부채 2,220  2,369 
 25,892  25,146 

자본 가치 18,934  17,989 
 $44,826  $43,135 

유동성 

 (단위: 백만) 

유동성 구성 요소 

202

3년 

6월 

30

일  

2023

년 

3월 

31일  

2022

년 

6월 

30

일  

202
2

년 

12

월 

31

일 

현금 및 단기투자 
$3,1

94  

$2,5
04  

$2,8
16  

$2,
894 

단기차입금 및 유동성장기부채 
(1,9
93)  

(2,1
40)  

(901
)  

(1,6
32) 

장기부채 
(11,

342)  

(10,
698)  

(12,
946)  

(10,
594

) 

순부채 (1) 

$(10
,141

)  

$(10
,334

)  

$(11
,031

)  

$(9,
332

) 

         

유동성 증감률 상세 내역:        

         

   6  2  6 

   개월  분기  개월 

6월 30일 분기 말일   

3월 

31일  

3월 

31

일  30일 

         

당기순이익   

$1,99
0  

$1,0
47  $1,490 

세금 제외 청구금액 및 대변기입액(2)   (28)  -  (266) 

   1,962  

1,04
7  1,224 

감가상각비(3)   1,124  561  1,065 

주식보상비   160  79  160 



영

업

활

동

자

산

부

채

증

감   

(1,286
)  (56)  (1,884) 

기타   (22)  (23)  (26) 

영업현금흐름   1,938  

1,60
8  539 

         

자본지출   (881)  

(471
)  (664) 

APS 투자자산   (253)  

(120
)  (311) 

자본 처리된 탐사 데이터   (83)  (31)  (64) 

잉여현금흐름(4)   721  986  (500) 

         

배당금지급   (605)  

(356
)  (352) 

주식환매프로그램   (443)  

(213
)  - 

직원 주식 조달금   124  3  93 

추정 현금 취득분 및 부채 인수분을 제외한 사업체 

인수 및 투자 (262)  

(1
8)  

(8
) 

Liberty 지분 판매 수익금   137  -  513 

부동산 매각 수익금   -  -  120 

주식 기반 순 보상에 부과된 세금  

(1
44

)  

(
5
6
)  

(
8
5
) 

기타   (167)  (83)  (86) 

(감소) 환율 변동의 영향이 있기 전 순부채의 증가 (639)  

26
3  

(3
05

) 

순부채에 대한 환율 변동의 영향  (170)  

(
7 

33
0 



0
) 

(감소) 순부채 증가   (809)  193  25 

순부채, 기간 초   

(9,332
)  

(10,
334)  

(11,056
) 

순부채, 기간 말   

$(10,1
41)  

$(10
,141

)  

$(11,03
1) 

         
(1) ‘순부채’는 총부채에서 현금예금 및 단기투자를 차감한 금액을 의미한다. 순부채는 

부채 상환에 사용될 수 있는 현금 및 투자를 반영하므로, 경영진은 이를 슐룸베르거의 

채무 정도를 측정하는 데 유용한 정보로 간주한다. 순부채는 비일반회계기준(non-

GAAP) 재무 지표로 총부채에 더해 고려되는 항목이며, 총부채를 대체하거나 상위 

개념으로 간주해서는 안 된다. 
(2) 자세한 내용은 ‘청구금액 및 대변기입액’ 항목을 참조한다. 
(3) 고정자산 감가상각 및 무형자산 상각, 탐사 데이터 비용, APS 투자자산 등이 

포함된다. 
(4) ‘잉여현금흐름’은 영업현금흐름에서 유형자산 자본지출, APS 투자자산, 사용된 탐사 

데이터 비용을 차감한 금액을 의미한다. 경영진은 잉여현금흐름이 회사의 중요한 

유동성 척도이며, 슐룸베르거의 현금 창출 능력의 척도로서 투자자와 경영진에게 

유용하다고 판단하고 있다. 사업적 필요와 의무가 충족된 후 이 현금은 장래 회사의 

성장을 위한 재투자로 사용되거나 배당금 지급 또는 주식 환매를 통해 주주들에게 

환원될 수 있다. 잉여현금흐름은 재량지출에 사용할 수 있는 잔여현금흐름을 

의미하지 않는다. 잉여현금흐름은 비일반회계기준(non-GAAP) 재무 지표로 

영업현금흐름에 더해 고려되는 항목이며, 영업현금흐름을 대체하거나 상위 개념으로 

간주해서는 안 된다. 

청구금액 및 대변기입액 

이번 2023년 2분기 실적 발표에는 미국 일반회계기준(GAAP)에 따라 결정되는 

재무실적에 더해 비일반회계기준 재무 지표(SEC의 Regulation G에 정해진 바에 

따름)도 포함돼 있다. ‘유동성’ 항목에 언급된 비일반회계기준 재무 지표 외에도, 

청구금액 및 대변기입액을 제외한 지배지분순이익과 이를 통해 파생된 지표(청구금액 및 

대변기입액을 제외한 희석 주당순이익, 청구금액 및 대변기입액을 제외한 유효세율, 

조정 EBITDA, 조정 EBITDA 마진 포함)는 비일반회계기준 재무 지표에 해당한다. 

경영진은 이런 재무자료에서 청구금액 및 대변기입액을 제외함으로써 슐룸베르그의 

기간별 운영을 보다 효과적으로 평가하고, 드러나지 않을 수 있었던 운영상의 추세 역시 

해당 항목을 제외함으로써 더욱 정확하게 파악할 수 있다고 생각한다. 해당 지표는 

경영진이 일정한 인센티브 보상액을 결정하기 위한 성과 척도로도 활용된다. 앞서 

언급한 비-GAAP 재무자료는 GAAP 기준을 준수한 여타 재무자료들에 더해 추가로 

고려되는 측정지표로서, GAAP 기준 재무제표를 대신하거나 그보다 우수한 지표가 



아니다. 다음은 일부 비-GAAP 지표들을 비교 가능한 GAAP 지표들과 결합한 것이다. 

조정 EBITDA를 비교 가능한 GAAP 수치로 결합하는 경우, “보충 정보” 항목(질문 9)을 

참조하면 된다. 

 

(단위: 

백만, 

주당 

가격 

제외) 
        

 2023년 

반기 

 세전 세후 

비지배 

지분 순이익  

희석 

EPS 

슐룸베르거 당기순이익 (GAAP 기준) $2,454 $464 $23 $1,967  $1.36 

Liberty 주식 처분 이익 (36) (8) - (28)  (0.02) 

청구금액 및 대변기입액 제외 슐룸베르거 

당기순이익 $2,418 $456 $23 $1,939 
 
$1.34 

        

 2023년 

1분기 

 세전 세후 

비지배 

지분 순이익  

희석 

EPS 

슐룸베르거 당기순이익 (GAAP 기준) $1,161 $217 $10 $934  $0.65 

Liberty 주식 처분 이익 (36) (8) - (28)  (0.02) 

청구금액 및 대변기입액 제외 슐룸베르거 

당기순이익 $1,125 $209 $10 $906 
 
$0.63 

        

 2022년 

2분기 

 세전 세후 

비지배 

지분 순이익  

희석 

EPS 

슐룸베르거 당기순이익 (GAAP 기준) $1,152 $182 $11 $959  $0.67 

Liberty 주식 처분 이익 (216) (13) - (203)  (0.14) 

부동산 처분 이익 (43) (2) - (41)  (0.03) 

청구금액 및 대변기입액 제외 슐룸베르거 

당기순이익 $893 $167 $11 $715 
 
$0.50 

        



 2022년 

반기 

 세전 세후 

비지배 

지분 순이익  

희석 

EPS* 

슐룸베르거 당기순이익 (GAAP 기준) $1,790 $300 $21 $1,469  $1.02 

Liberty 주식 처분 이익 (242) (17) - (225)  (0.16) 

부동산 처분 이익 (43) (2) - (41)  (0.03) 

청구금액 및 대변기입액 제외 슐룸베르거 

당기순이익 $1,505 $281 $21 $1,203 
 
$0.84 

        

2023년 2분기에는 청구금액 및 

대변기입액이 발생하지 않았다. 

  

*반올림하여 합산하지 않음 

상기 기간에 대한 모든 청구금액 및 

대변기입액은 요약 

연결손익계산서의 이자 및 

기타소득으로 분류된다. 

사업부문별 

(단위: 백만) 

           
  

 
분기 말일 

 
2022년 6월 30일 

 
2023년 3월 31일 

 

2022년 6월 

30일 

 
수익 

 

법인세비용 

차감전 

순이익 
 
수익 

 

법인세비용 

차감전 

순이익 
 
수익 

 

법인세비용 

차감전 

순이익 

디지털·통합 
$947  $322  $894  $265  $955  $379 

저류층 거동 1,643  306  1,503  242  1,333  195 

유정 건설 3,362  731  3,261  672  2,686  470 

생산시스템 2,313  278  2,207  205  1,893  171 

제외 및 기타 (166)  (56)  (129)  7  (94)  (56) 

부문별 세전영업이익  1,581    1,391    1,159 

법인 및 기타   (183)    (169)    (148) 



이자수익(1)   19    17    3 

이자비용(1)   (124)    (114)    (121) 

청구금액 및 

대변기입액(2)   -    36    259 

 $8,099  $1,293  $7,736  $1,161  $6,773  $1,152 

             

(단위: 백만)  

        
  

 
반기 말일  

 
2022년 6월 30일 

 
2022년 6월 30일  

 
수익 

 

법인세비용 

차감전 

순이익 
 

수익 
 

법인세비용 

차감전 

순이익 

 

디지털·통합 
$1,840  $587  $1,813  $671 

 

저류층 거동 3,146  548  2,543  355  

유정 건설 6,623  1,403  5,083  858  

생산시스템 4,520  483  3,497  285  

제외 및 기타 (294)  (49)  (201)  (115)  

부문별 

세전영업이익  2,972    2,054 
 

법인 및 기타   (353)    (313)  

이자수익(1)   36    5  

이자비용(1)   (237)    (241)  

청구금액 및 

대변기입액(2

)   36    285 

 

 $15,835  $2,454  $12,735  $1,790  

          
(1) 부문별 실적에 포함된 금액은 제외한다. 
(2) 자세한 내용은 ‘청구금액 및 대변기입액’ 항목을 참조한다. 

보충 정보 

자주 묻는 질문 

1) 2023년 연간 자본 투자 가이던스는 얼마인가? 



  2023년 연간 설비투자(자본적 지출, 탐사 데이터 비용 및 APS 투자자산으로 구성)는 

약 25억~26억 달러에 이를 것으로 예상된다. 2022년 연간 자본 투자는 23억 

달러였다. 

2) 2023년 2분기 영업현금흐름과 잉여현금흐름은 얼마였는가? 

  2023년 2분기 영업현금흐름 및 잉여현금흐름은 각각 16억 1,000만 달러, 9억 

8,600만 달러를 기록했다. 

3) 2023년 2분기 ‘이자 및 기타소득’에 포함된 항목에는 무엇이 있는가? 

  2023년 2분기 ‘이자 및 기타소득’은 8,200만 달러였다. 여기에는 이자수익 1,900만 

달러와 지분법투자수익 6,300만 달러가 포함됐다. 

4) 2023년 2분기 동안 이자수익과 이자비용은 어떻게 변화했는가? 

  2023년 2분기 이자수익은 1,900만달러로 전기 대비 200만 달러 증가했다. 

이자비용은 1억 2,700만 달러로, 전기 대비 100만 달러 증가했다. 

5) 슐룸베르거의 세전 연결이익과 세전 부문별 영업이익에는 어떤 차이가 있는가? 

  그 차이는 부문에 할당되지 않은 법인 관련 항목, 청구금액 및 대변기입액, 그리고 

이자수익 및 이자비용뿐만 아니라 주식 기반 보상비, 특정 무형자산과 관련된 상각비, 

중앙 관리형 특정 이니셔티브 및 기타 영업외 항목으로 구성된다. 

6) 2023년 2분기 유효세율(ETR)은 얼마였는가? 

  GAAP 기준으로 산출된 2023년 2분기 ETR은 2023년 1분기 18.7%에서 상승한 

19.0%를 기록했다. 청구금액 및 대변기입액을 제외한 2023년 1분기 ETR은 

18.6%였다. 2023년 2분기에는 청구금액 및 대변기입액이 발생하지 않았다. 

7) 2023년 6월 30일 기준 기발행 보통주는 몇 주이며, 전기 말일 대비 증감률은 

얼마인가? 

  2023년 6월 30일 기준 기발행 보통주는 14억 2,100만 주, 2023년 3월 31일 기준 

기발행 보통주는 14억 2,500만 주였다. 

   
 (단위: 백만) 

   2023년 3월 31일 기발행 주식 1,425 
   옵션 선택자에게 발행된 주식의 수, 교환된 주식 수 차감 - 
   양도제한조건부주식 부여 - 
   주식환매프로그램 (4) 
   2023년 6월 30일 기발행 주식 1,421 

8) 2023년 2분기와 2023년 1분기의 기발행 주식 수의 가중평균은 얼마인가? 희석 

주당순이익 산출 시 해당 수치가 희석 가정된 기발행 평균 주식 수와 얼마나 

일치하는가? 

  2023년 2분기의 기발행 주식 수 가중평균은 14억 2,300만 주였으며, 2023년 

1분기에는 14억 2,600만 주였다. 다음 표에서 기발행 주식 수 가중평균과 희석 

주당순이익 산출 시 사용되는 희석 가정에 따라 평균 기발행 주식 수를 조정한 값을 

확인할 수 있다. 



   
  

(단위: 백만) 

   

  

2분기 

2023년 
 

1분기 

  2023년 

   기발행 주식 수 가중평균 
 1,423  1,426 

   부여되지 않은 양도제한조건부주식  17  18 
   주식매입선택권행사 가정  2  2 
   희석 가정된 평균 기발행 주식 수  1,442  1,446 

9) 슐룸베르거의 2023년 2분기, 2023년 1분기, 2022년 2분기 조정 EBITDA는 

얼마였는가? 

  슐룸베르거의 조정 EBITDA는 2023년 2분기 기준 19억 6,000만 달러, 2023년 

1분기 기준 17억 9,000만 달러, 2022년 2분기 기준 15억 3,000만 달러였다. 산출 

내역은 다음과 같다. 

   
  

(단위: 백만) 

   

  

2분기 

2023년 
 

1분기 

  2023년 
 

2분기 

  2022년 

   지배지분순이익 
 $1,033 

 
$934 

 
$959 

   비지배지분순이익  14  10  11 
   법인세비용  246  217  182 
   법인세비용차감전순이익  $1,293  $1,161  $1,152 
   청구금액 및 대변기입액  -  (36)  (259) 
   감가상각비 및 상각비  561  563  532 
   이자비용  127  117  124 
   이자수익  (19)  (17)  (19) 
   조정 EBITDA  $1,962  $1,788  $1,530 

조정 EBITDA는 청구금액 및 대변기입액, 감가상각비 및 상각비, 이자비용 및 

이자수익을 제외한 법인세비용차감전순이익을 의미한다. 경영진은 조정 EBITDA를 

슐룸베르거의 중요한 수익성 척도로 간주하며, 이를 통해 투자자와 경영진이 

슐룸베르거의 기간별 운영을 보다 효율적으로 평가하고, 드러나지 않을 수도 있었던 

운영상의 추세를 파악할 수 있는 지표로서 고려한다. 조정 EBITDA는 경영진이 

일정한 인센티브 보상액을 결정하기 위한 성과 척도로도 활용된다. 조정된 

EBITDA는 GAAP에 따라 작성된 기타 재무 성과 측정치에 더해 고려되어야 하며, 

이를 대체하거나 상위 개념으로 간주해서는 안 된다. 

10) 2023년 2분기, 2023년 1분기, 2022년 2분기 감가상각비 및 상각비의 구성 요소는 

무엇인가? 



  2023년 2분기, 2023년 1분기, 2022년 2분기 감가상각비 및 상각비의 구성 

요소는 다음과 같다. 

    
  

(단위: 백만) 

    

  

2분기 

2023년 
 

1분기 

  2023년 
 

2분기 

  2022년 

    고정자산 감가상각비 
 $353  $347  $340 

    무형자산 상각비  77  76  75 

    APS 투자자산 상각비  101  91  87 

    사용된 탐색형 데이터 비용에 대한 상각비  30  49  30 

      $561  $563  $532 

슐룸베르거(SLB) 소개 

슐룸베르거(뉴욕증권거래소: SLB)는 균형 잡힌 지구를 위해 에너지 혁신을 주도하는 

글로벌 기술 기업이다. 전 세계 100개국 이상에 진출하고 그 두 배에 달하는 국적의 

직원을 보유하고 있는 슐룸베르거는 석유·가스 혁신, 대규모 디지털 제공, 산업 탈탄소화 

및 에너지 전환을 가속하는 새로운 에너지 시스템 개발 및 확대를 위해 매일 노력하고 

있다. 자세한 정보는 웹사이트(slb.com)에서 확인할 수 있다. 

콘퍼런스 콜 정보 

2023년 7월 21일 금요일 슐룸베르거에서 실적 관련 보도자료와 사업 전망을 논의하기 

위한 콘퍼런스 콜을 개최한다. 콘퍼런스 콜은 미국 동부시간 기준으로 오전 9시 30분에 

열릴 예정이다. 일반에 공개되는 이 콘퍼런스 콜에 참여하려면 예정 시작 시간 약 10분 

전에 콘퍼런스 콜 담당자에게 +1 (844) 721-7241(북미) 또는 +1 (409) 207-6955(북미 

외)로 전화를 걸어 액세스 코드 8858313을 입력하면 된다. 콘퍼런스 콜이 끝난 직후부터 

오디오를 통해 2023년 8월 21일까지 다시 들을 수 있다. 오디오 다시듣기 전화번호는 

+1 (866) 207-1041(북미) 또는 +1 (402) 970-0847(북미 외)이며 통화가 연결된 후 액세스 

코드 4620397을 입력하면 된다. 해당 콘퍼런스 콜은  www.slb.com/irwebcast에서 

생중계되며, 청취만 가능하다. 인터넷 생중계 내용은 동일한 웹사이트에서 2023년 8월 

21일까지 다시 들을 수 있다. 

본 2023년 2분기 실적 보도자료와 기타 자료에는 연방증권법에 의거한 

‘미래예측진술‘이 포함되며, 여기에는 역사적 사실이 아닌 모든 진술이 포함된다. 

미래예측진술에는 ‘기대하다’, ‘~일 수 있다’, ‘~할 수 있다’, ‘믿다’, ‘예측하다’, ‘계획하다’, 

‘잠재적인’, ‘추정된’, ‘추정’, ‘계기’, ‘전망하다’, ‘추측하다’, ‘의도하다’, ‘내다보다’, ‘포부’, 

‘목표’, ‘목적’, ‘생각하다’, ‘~해야 한다’, ~할 수 있을 것이다’, ’~할 것이다’, ’~일 

것이다’, ’~일 것으로 보인다’, ’~일 가능성이 있다’ 등을 비롯해 이와 유사한 단어가 

사용되는 경우가 많다. 미래예측진술은 재무 및 성과 목표뿐 아니라 슐룸베르거 사업 

https://cts.businesswire.com/ct/CT?id=smartlink&url=http%3A%2F%2Fwww.slb.com%2Firwebcast&esheet=53469094&newsitemid=20230719377867&lan=en-US&anchor=www.slb.com%2Firwebcast&index=1&md5=3d69bc2e2072b42030c849e2e56dd434


전망과 관련되거나 사업 전망에 근거한 기타 예측 또는 기대, 슐룸베르거 회사 전체 및 각 

사업부(및 각 사업부 내 특정 사업부문, 지역 또는 기술)의 성장, 석유 및 천연가스 수요와 

생산 증가, 석유·및 천연가스 가격, 에너지 전환 및 글로벌 기후 변화 관련 예측 또는 

예상, 운영 절차 및 기술의 개선, 슐룸베르거 및 석유·가스 업계의 자본 지출, 디지털 및 

‘분지 최적화’를 포함한 슐룸베르거의 사업 전략과 슐룸베르거 고객사의 전략, 

슐룸베르거의 APS 프로젝트, 합작 투자 및 기타 제휴, COVID-19 팬데믹에 대한 대응 및 

기타 광범위한 보건 위기에 대한 대비, 현재 진행 중인 우크라이나 분쟁이 글로벌 에너지 

공급에 미치는 영향, 원재료 수급, 미래의 글로벌 경제 및 지정학적 상황, 잉여현금흐름을 

포함한 미래 유동성, 이익률 수준 등 미래의 영업실적 등과 연관되거나 그 영향을 받는 

예측이나 기대와 관련된 진술 등 다양한 정도의 불확실한 사안을 다룬다. 이러한 진술은 

다음에 열거된 위험과 불확실성의 영향을 받는다. 글로벌 경제 및 지정학적 상황, 

슐룸베르거 고객의 답사 및 생산 지출, 석유 및 천연가스 탐사와 개발 수준의 변화, 

슐룸베르거 고객 및 공급업체들의 운영 실적 및 재무 상태, 재무나 성과 목표를 비롯한 

기타 예측과 기대 달성 실패, 슐룸베르거의 넷제로 탄소 배출 목표나 잠정적인 배출량 

감축 목표 달성 실패, 세계 주요 지역의 일반적인 경제적, 지정학적, 비즈니스 상황, 현재 

우크라이나에서 진행되고 있는 분쟁, 외환 위기, 인플레이션, 정부의 통화 정책 변경, 

가격 압박, 날씨와 계절적 요인, 보건 관련 팬데믹의 부정적인 영향, 원재료 가용성 및 

비용, 운영상의 변경, 지연 및 취소, 슐룸베르거 공급망의 문제, 생산량 감소, 미래의 비용 

청구 범위, 디지털 또는 슐룸베르거 뉴에너지 등 사업 전략과 이니셔티브를 통한 효율성 

및 기타 의도된 이익을 인식하는 능력 부족, 비용 절감 전략, 해상 석유·가스 탐사, 

방사능원, 폭발물, 화학 물질 및 기후 이니셔티브 관련 정부 규정 및 규제 요건의 변화, 

탐사에서 나타나는 새로운 문제에 대응하는 기술의 부족, 대체 에너지원 또는 대체재의 

경쟁력 및 이 보도 자료와 슐룸베르거가 증권거래위원회(SEC)에 최근 제출하거나 

제공한 10-K, 10-Q, 8-K 양식 보고서에 구체적으로 언급된 내용을 포함하되 이에 

국한되지 않는다. 이 가운데 하나 이상의 위험이나 불확실성이 실현되는 경우(또는 개발 

단계에서의 변경에 따른 결과가 나타나는 경우) 또는 회사의 근본적 가정에 오류가 

있었던 것으로 입증되는 경우, 실제 결과는 미래 예측 진술에서 언급된 것과 크게 다를 수 

있다. 당사의 환경, 사회 및 기타 지속 가능성 계획과 목표와 관련해 이 보도 자료에서 

언급한 미래 예측 및 기타 진술은 해당 내용이 반드시 투자자에게 중요하다거나 SEC 

제출 문서에 공개되어야 한다는 것을 의미하지는 않는다. 또한 과거, 현재 및 미래 예측 

환경, 사회 및 지속 가능성 관련 진술은 아직 전개되고 있는 진행 상황을 측정하기 위한 

기준, 계속 진화하는 내부 통제 및 절차, 미래의 변화에 영향을 받는 가정에 근거한다. 본 

보도자료에 포함된 진술은 보도자료 발표일 현재를 기준으로 작성된 것이며, 

슐룸베르거는 새로운 정보, 미래의 사건 또는 여타의 이유로 공개적으로 업데이트하거나 

이를 수정할 일체의 의사 표시나 책임을 지지 않는다. 

비즈니스와이어(businesswire.com) 원문 

보기: https://www.businesswire.com/news/home/20230719377867/en/ 
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